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AUXERRE 

WALTROP WIELUŃ 

MIŃSK 

MOSKWA 

KIJÓW 

PESCARA 

ABIDŻAN 
CENTRA PRODUKCYJNE MONTOWNIE SPÓŁKI HANDLOWE 

nr 3 
w Europie 

nr 10 
na świecie 

 

• Producent naczep, przyczep  

i zabudów  samochodowych dla 

transportu drogowego i rolnictwa 

• Jedna z najmłodszych i najbardziej 

dynamicznych firm w branży - 22 lata  

• Multibrand - Grupa oparta na silnych 

lokalnych markach  

• Własne, nowoczesne zaplecze  

badawczo-rozwojowe – CBR jedyne w 

Polsce, drugie w Europie 

• Szerokie portfolio produktowe  

11 grup 

• Sieć serwisowa o międzynarodowym 

zasięgu -  ponad 600 punktów 

• Doświadczona załoga  

2.600 osób w Grupie, 260 inżynierów 

Wiodący  

gracz europejski 



Najważniejsze  

dane za 2017 rok 
W 2017 roku przychody sięgnęły 1,6 mld zł, co 

oznacza wzrost r/r o 33,4%. 

EBITDA przekroczyła 116 mln zł przy stopie 

rentowności 7,3%. Dynamika wzrostu 

przekroczyła 9%. 

Spadek rentowności EBIT w związku ze 

wzrostem cen surowców i wahaniom kursów 

EUR/PLN, EUR/RUB oraz EUR/UHA. 

Wynik operacyjny uwzględnia zysk na 

okazyjnym nabyciu niemieckiej Grupy 

Langendorf, który po rozliczeniu kosztów 

transakcyjnych sięgnął 4,6 mln zł per saldo. 

Wpływ rozpoznania aktywa od premii 

inwestycyjnej umniejszający wartość podatku 

dochodowego o 17,9 mln zł.  

Zysk netto za rok 2017 osiągnął poziom 83,4 

mln zł, notując wzrost r/r o 40%. 

 

Wolumen 12 859 szt. +17,5 % 15 109 szt. 

Przychody 1 197,7 mln zł + 33,4 % 1 597,2 mln zł 

EBITDA 106,1 mln zł + 9,4 % 116,1 mln zł 

Rentowność 

EBITDA 8,9 % - 1,6 pp 7,3 % 

EBIT 82,4 mln zł + 8,0 % 89,0 mln zł 

Rentowność EBIT 6,9 % - 1,3 pp 5,6 % 

Zysk netto 59,6 mln zł + 40,0 % 83,4 mln zł 

Rentowność netto 5,0 % + 0,2 pp 5,2 % 

2016 2017 
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Backlog na koniec okresu 

[szt.] 

2017 

2016 

• W roku 2017 Grupa Wielton sprzedała 15 109 sztuk 

naczep i przyczep drogowych oraz produktów dla 

rolnictwa, co oznacza wzrost  o 17,5% w ujęciu r/r.  

• Sprzedaż zagraniczna w Grupie Wielton w 2017 roku 

stanowiła 70% ogólnego wolumenu.  

• Wzrost wolumenu sprzedaży zagranicznej o 26,2% r/r 

do poziomu 10 574 sztuk był rezultatem dobrej koniunktury 

na rynku rosyjskim oraz we Włoszech i Francji. Dodatkowy 

wpływ na wynik miało także włączenie spółki Langendorf – 

skonsolidowano ostatnie 5 miesięcy roku  

• Rekordowe przychody ze sprzedaży Grupa odnotowała 

na wszystkich rynkach działalności. 

PL 

8 382 10 574 

4 477 
4 535 

EX 

PL 

12 859 15 109 +17,5% 

+1,3% 

+26,2% 

764,0 
1 146,1 

433,7 

451,1 

63,8% 

36,2% 

71,8% 

28,2% 

PL EX 

PL 

EX 

1 197,7 1 597,2 +33,4% 

+4,0% 

+50,0% +30,9% 

2016 2017 

2016 2017 

2016 2017 



15,7% 

15,8% 2017 

23 830 

2016 

Udział rynkowy i sprzedaż 

Polska 

Udział w rynku  
w oparciu o rejestracje pojazdów 

siedziba: 

Wieluń, Polska 

• Po czterech kwartałach 2017 roku rynek wzrósł o 1,3% r/r do poziomu 23 830 sztuk 

zarejestrowanych pojazdów. 

• Wielton notuje stabilny poziom rejestracji nowych pojazdów i redukuje dystans do 

pozycji numer 2 na rynku o 500 sztuk w 2017 roku. 

• Sprzedaż na rynku krajowym wyniosła 4 535 sztuk (z uwzględnieniem produktów AGRO)  

i była wyższa o 1,3% r/r. 

• Po czterech kwartałach 2017 roku przychody ze sprzedaży produktów na rynku 

krajowym wzrosły w porównaniu do analogicznego okresu w roku poprzednim o 2,1%, 

osiągając poziom 419,8 mln zł. 

 

3. 
pozycja 

+1,3% 4 477 4 535 

wielkość rynku  

2017 

Sprzedaż [szt.] 

Przychody ze 

sprzedaży produktów 

[mln zł] 

411,3 419,8 +2,1% 

2016 2017 2016 2017 



Udział rynkowy i sprzedaż 

Francja 

siedziba: 

Auxerre, Francja 

Udział w rynku  
w oparciu o rejestracje pojazdów 

• W 2017 roku francuski rynek wzrósł o 7,2% r/r. do poziomu 24 447 sztuk. 

• Fruehauf  SAS utrzymuje swoją pozycje na rynku, realizując wzrosty na poziomie 

zbliżonym do rynkowego (wzrost o 7% r/r). Sprzedaż francuskiej spółki wyniosła w 

2017 r roku 5 020 sztuk i była wyższa o 5,8% r/r.  

• Przychody ze sprzedaży produktów w 2017 roku wyniosły 577,3 mln zł i były wyższe r/r 

o 5,3%. 

1. 
pozycja 

20,0% 

19,9% 2017 

2016 

wielkość rynku  

2017 

24 447 

Sprzedaż [szt.] 

Przychody ze 

sprzedaży produktów 

[mln zł] 

548,0 577,3 +5,3% 

2016 2017 2016 2017 

5 020 4 746 +5,8% 



Udział rynkowy i sprzedaż 

Włochy 

siedziba: 

Pescara, Włochy 

Udział w rynku  
w oparciu o rejestracje pojazdów 

Sprzedaż [szt.] 

5. 
pozycja 

• W 2017 roku rynek wzrósł o 8,8% r/r i po czterech kwartałach osiągnął poziom  

16 142 sztuk pojazdów zarejestrowanych. 

• W 2017 roku spółka Viberti Rimorchi zanotowała wzrost sprzedaży produktów o 34,2% r/r, 

osiągając poziom 882 sztuk. Wynik ten jest najlepszym rezultatem wśród TOP-10 na rynku 

włoskim. 

• Udział w rynku na koniec 2017 roku wynosi 5,2% w porównaniu do 4,3% (wzrost o 0,9 pp) 

w analogicznym okresie w roku poprzednim, a dystans dzielący markę Viberti Rimorchi do 

pozycji nr 4 na rynku wyniósł na koniec 2017 roku 268 sztuk. 

4,3% 

5,2% 

2016 

2017 

wielkość rynku  

2017 

16 142 

+24,1% 68,5 85,0 

Przychody ze 

sprzedaży produktów 

[mln zł] 

657 882 +34,2% 

2016 2017 2016 2017 



Udział rynkowy i sprzedaż 

Rosja 

siedziba: 

Moskwa, Rosja 

• Utrzymująca się dobra koniunktura na rynku rosyjskim przełożyła się na zwiększoną 

sprzedaż wszystkich produktów łącznie w ilości 1 758 szt.  

• Wynik ten jest wyższy o 141,2% w porównaniu z analogicznym okresem  

w 2016 roku, kiedy sprzedano 729 sztuk. 

• Sprzedaż zabudów wywrotek nie jest ujęta w statystykach rejestracji  (899 szt.) 

ponieważ  wyroby te zostały sprzedane do producentów ciężarówek (głównie Scania, 

Volvo, MAN). 

Udział w rynku* 
w oparciu o rejestracje pojazdów 

4. 
pozycja 

8,0% 

7,6% 2017 

2016 

wielkość rynku  

2017 

10 471 

Sprzedaż [szt.] 

Przychody ze 

sprzedaży produktów 

[mln zł] 
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+141,2% 729 1 758 
+138,5% 65,0 155,0 

2016 2017 2016 2017 



Udział rynkowy i sprzedaż 

Niemcy 
siedziba: 

Waltrop, Niemcy 

• W 2017 roku skonsolidowany wolumen sprzedaży Wielton GmbH i Langendorf 

wyniósł 602 sztuki pojazdów, a przychody spółek sięgnęły 104,9 mln zł.  

• Wynik konsoliduje sprzedaż Wielton GmbH w 2017 roku (219 szt.) oraz 

działalność spółki Langendorf w okresie sierpień – grudzień 2017 roku (383 szt.). 

• Wielkość rynku wyniosła 58 261 sztuk, w czym udział Grupy Wielton wyniósł  1%. 

• Całkowita sprzedaż spółki Langendorf w 2017 roku wyniosła 1 025 sztuk 

sprzedanych pojazdów. 

Udział w rynku 
w oparciu o rejestracje pojazdów 

Sprzedaż [szt.] 

1-4Q 2017 

Przychody ze 

sprzedaży produktów 

[mln zł] 

602 104,9 

2017 2017 

1,0% 2017 

58 261 

wielkość rynku  

2017 



INLOADERY 

• 11 rodzin produktowych 

ponad 800 konfiguracji 

• Jedna z najszerszych gam produktowych 

wśród producentów europejskich 

• Ścisła współpraca z klientami  

i z dostawcami w celu pełnego dopasowania 

produktów do potrzeb odbiorcy 

nowa grupa produktowa 

z Langendorf 

NACZEPY 

UNIWERSLANE 

NACZEPY 

WYWROTKI 

NACZEPY 

FURGONOWE 

ZESTAWY 

KUBATUROWE 

ZABUDOWY 

WYWROTKI 

AGRO 

40% 

NACZEPY  

PODKONTENEROWE 

PRZYCZEPY 
(w tym pojazdy 

niskopodwoziowe i inne) 

Struktura 

portfela produktów 

34% 

2016 2017 2016 2017 2016 2017 2016 2017 

2016 2017 2016 2017 2016 2017 2016 2017 

16% 18% 11% 12% 12% 11% 

8% 8% 3% 6% 5% 5% 5% 5% 

0% 1% 

2016 2017 



106,1 
116,1 

8,9% 
7,3% 

EBITDA EBIT Zysk netto 

• Wzrost zysku brutto ze sprzedaży o ponad 

40 mln zł przy stopie marży 13,6%. 

• Wzrost udziału rynków zagranicznych 

(+50% r/r) wnosi nieznacznie wyższy udział 

kosztów sprzedaży (z 4,8% na 5,3%) 

związany z transportem produktów m.in. 

do Rosji. 

• Konsolidacja spółki Langendorf zwiększyła 

koszty ogólnego zarządu o 5 mln zł, a 

koszty transakcyjne o 3,2 mln zł. . 

• EBITDA wyższa o 10 mln zł przy stopie 

7,3%, uwzględniając wynik na nabyciu 

udziałów w spółce Langendorf.  

• Wpływ rozpoznania aktywa od premii 

inwestycyjnej umniejszający wartość 

podatku dochodowego o 17,9 mln zł. W 

2018 roku spółka planuje wypełnienie 

pozostałej części zezwolenia co pozwoli na 

rozpoznanie kolejnej korzyści podatkowej w 

kwocie 4,6 mln zł. 

 

Skonsolidowane 

zyski i rentowności 

[mln zł] [mln zł] [mln zł] 

82,4 89,0 

6,9% 5,6% 

59,6 

83,4 

5,0% 5,2% 

Czynniki, które miały wpływ na wynik finansowy w 2017 roku: 

• Koszty outsourcingu 

• Zarządzanie oczekiwaniami płacowymi 

• Kurs EUR/PLN przy jednoczesnej deprecjacji rubla i hrywny 

• Ceny surowców 

• Finalizacja przejęcia spółki Langendorf 

 

  

-1,6 pp 

+9,4% 

-1,3 pp 

+8,0% 

+0,2 pp 

+40,0% 

2017 2016 2017 2016 2017 2016 



Struktura wyniku 

EBITDA [mln zł] 

106,1 
100,8 

111,5 
116,1 

-2,5 - 2,8 

+ 40,8 -27,5 

-10,8 +3,4 
+ 4,8 

+4,6 

Raportowana
EBITDA 2016

Zysk na
okazjonalnym

nabyciu jednostki
zależnej

Udział w zysku netto
jednostki

stowarzyszonej

Oczyszczona
EBITDA 2016

Wzrost zysku brutto
na sprzedaży

Wzrost kosztów
sprzedaży

Wzrost kosztów
ogólnego zarządu

Wzrost amortyzacji Zmiana pozostałych
przychodów i

kosztów
operacyjnych

Oczyszczona
EBITDA 2017

Zysk na
okazjonalnym

nabyciu jednostki
zależnej (po

uwzględnieniu
kosztów

transkacyjnych)

Raportowana
EBITDA 2017



66,6 

114,8 

-6,6 

-124,0 

-26,1 

21,5 
33,9 

12,3 

47,2 49,4 

Skonsolidowany rachunek 

przepływów pieniężnych [mln zł] 

FY 2016 FY 2017 

Działalność 

operacyjna 

Działalność 

inwestycyjna 

Działalność 

finansowa 

Ogółem przepływy Gotówka  

na koniec okresu 

Silna pozycja finansowa Grupy poparta wysokim poziomem środków pieniężnych generowanych  

z działalności operacyjnej. 



316,3 

150,2 

194,6 

60,5 

440,8 

Pasywa

388,5 

49,4 

563,2 

Aktywa

Kapitał własny 

Struktura bilansu i zadłużenie [mln zł] 
Adekwatność zasobów i właściwa struktura źródeł finansowania  

951,7 951,7 

Aktywa  

obrotowe 

w tym środki pieniężne 

i ekwiwalenty 

Aktywa  

trwałe 

Zadłużenie  

krótkoterminowe 

w tym kredyty, pożyczki, leasing 

Zadłużenie  

długoterminowe 

w tym kredyty, pożyczki, leasing 

Dług netto 161,4 
Dług netto / EBITDA 1,4 

• W grudniu 2017 roku Wielton przejął 

pozostałe akcje spółki Fruehauf SAS. 

• W bilansie oprócz wyceny godziwej aktywów 

Langendorf rozpoznane zostało 

zobowiązanie do wykupu pozostałych 20% 

udziałów spółki Langendorf na kwotę 8,4 mln 

zł.  

• Zobowiązanie podlega dyskontowaniu oraz 

aktualizacji wartości na kolejne dni 

bilansowe. Powyższa wartość stanowi 

zarazem pomniejszenie pozostałych 

kapitałów 



Cele strategiczne 2020 
vs. 2016 

Wolumen 25 tys. szt. x2 
Przychody 2,4 mld zł x2 
Marża EBITDA 8,0% 

Aktualny status realizacji strategii 

Cele strategiczne 
2020 

Konsekwentna realizacja projektów strategicznych 

Sukcesja  

Fruehauf SAS 

Wykup akcji od dotychczasowego akcjonariusza mniejszościowego do poziomu 

100% akcji spółki Fruehauf SAS, a także płynne przejęcie operacyjnego 

zarządzania przy zachowaniu ciągłości działania kluczowych pracowników. 

Corporate 

Identity 

Wypracowanie nowego wizerunku graficznego Grupy Wielton, a także 

przygotowanie zestawu wzorów i kolorystyk wraz z wytycznymi do stosowaniach 

w materiałach i produktach Grupy. Opracowanie planu działań rebrandingowych. 

Strategia Marek 

Zdefiniowanie zasad stosowania różnych marek posiadanych prze Grupę, 

wypracowanie decyzji dotyczących rozwoju lub rezygnacji z poszczególnych 

aktywów markowych i harmonogramu wdrażania zdecydowanych zmian. 

Zdefiniowanie zasad ekspansji poszczególnych marek na rynkach. 

Naczepy używane 

Zdefiniowanie zasad, struktur, narzędzi i procesów operacyjnych dla handlu 

naczepami używanymi, wdrożenie w obszarze działania Grupy Wielton. 

Opracowanie programów finansowania naczep używanych w oparciu o umowy 

na poziomie grupy. Opracowanie standardów rewitalizacji naczep do dalszej 

sprzedaży. 

Modelowy COK 

Zdefiniowanie i wdrożenie ujednoliconego zakresu funkcji obiektów i standardów 

obsługi klienta w COK. Wypracowane standardy i procedury do wdrożenia we 

wszystkich obecnych i planowanych lokalizacjach, dążenie do 100% wypełnienia 

założeń COK. 

Rozbudowa sieci 

serwisowej EU 

Projekt polegał na osiągnięciu minimalnej liczby punktów serwisowych 

zdefiniowanej dla każdego rynku krajowego w Europie. Projekt obejmuje 

podpisanie umów o współpracy, przeszkolenie personelu serwisu i zapewnieniu 

dostępu do narzędzi informatycznych (W-Serwis) 

Integracja 

systemów 

jakościowych w 

Grupie 

Została ustalona Struktura dokumentów Zarządczych Grupy. Przygotowano i 

opublikowano dokumenty zarządcze Grupy Wielton. Przygotowano zarys 

platformy intranetowej (sharepoint) z dostępem do dokumentów Zarządczych 

Grupy. Publikacja platformy Sharepoint Wielton Group. 

Realizacja celów na poziomie sprzedaży 

12,5 
15,1 

25,0 

2016 2017 2018 2019 2020

8,9% 

7,3% 8,0% 

2016 2017 2018 2019 2020

1,2 

1,6 

2,4 

2016 2017 2018 2019 2020

Wolumen sprzedaży 

Grupy Wielton 

(w tys. szt.) 

Marża EBITDA Grupy 

Wielton 

(w %) 

Przychody ze 

sprzedaży  

Grupy Wielton 

(w mld zł) 

Cel 2020 Cel 2020 Cel 2020 



ODDANE DO UŻYTKU W TRAKCIE W PRZYGOTOWANIU 

Budowa fabryki naczep  

i przyczep chłodniczych 

Termin rozpoczęcia 

inwestycji: 2018 

Etap: projektowanie 

Planowany termin oddania: 

koniec 2019 

Zautomatyzowana linia lakiernicza 

do antykorozyjnego 

zabezpieczania podwozi i skrzyń 

metodą kataforezy oraz lakiernia: 

w fazie testów 

Linia nr 4 do spawania skrzyń wywrotek :oddana do użytku. 

Zakład Z2: zakończenie montażu sprzętu na nowej linii KTL 

(śrutownia automatyczna, instalacja do KTL i wanna, kabiny 

lakiernicza). 

Dwie zautomatyzowane linie do 

spawania belek głównych ram 

naczep; termin oddania: początek 

2Q 2018 

Inwestycje 
 

Linia montażowa - transport dolny i 

górny dla linii pneumatyki oraz 

fragment linii montażu osi podwozia: 

w fazie testów 



■ Stabilna sytuacja na rynku polskim i francuskim 

■ Widoczna kontynuacja dobrej koniunktury na rynku włoskim 

■ Perspektywy wzmacniania pozycji Grupy na rynku niemieckim dzięki integracji przejętej spółki Langendorf 

■ Dobra sytuacja w Rosji, jednak wzrost rynku nie będzie tak spektakularny, jak w rekordowym roku 2017 

■ Rynek pracownika: aktywne zarządzanie presją na wynagrodzenia planowane w 2Q 

■ Realizacja zaplanowanych inwestycji zgodnie z planem 

■ Zgodnie z obraną strategią WIELTON 2020 rozwój grupy poprzez wzrost organiczny i przejęcia 

Perspektywy rozwoju 2018 



Wielton S.A. 
www.wielton.com.pl 
www.wieltongroup.com 
info@wielton.pl 

Dziękujemy  
za uwagę! 

Zapraszamy na Dzień Inwestora  

w dniu 22 maja do Wielunia 



■ Ambitna strategia rozwoju: podwojenie skali biznesu w ciągu 4 lat 

■ Lider lub TOP3-5 na dynamicznie rosnących rynkach 

■ Sukcesy w ekspansji we wszystkich regionach: Polska, Europa Zachodnia, Rosja 

■ Akwizycje, które przynoszą spodziewane efekty 

■ Silne przepływy operacyjne i bezpieczna pozycja finansowa 

■ Pozytywne perspektywy dla kolejnych okresów bieżącego roku 

■ Doświadczona kadra zarządzająca, która dowiodła skuteczności 

■ Regularna dywidenda 25-30% zysku netto 

Dlaczego warto zainwestować  
w Wielton 
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Zarząd 

Rada Nadzorcza 

Paweł Szataniak Przewodniczący Rady Nadzorczej 

Mariusz Szataniak Zastępca Przewodniczącego Rady Nadzorczej 

Krzysztof Półgrabia Sekretarz Rady Nadzorczej 

Krzysztof Tylkowski Członek Rady Nadzorczej 

Ryszard Prozner Członek Rady Nadzorczej 

Piotr Kamiński Członek Rady Nadzorczej 

Tadeusz Uhl Członek Niezależny Rady Nadzorczej 

Waldemar Frąckowiak Członek Niezależny Rady Nadzorczej 

Mariusz Golec Tomasz Śniatała Włodzimierz Masłowski 

Prezes Zarządu Wiceprezes Zarządu ds. 

Ekonomiczno-Finansowych 

Wiceprezes Zarządu ds.  

Zakupów i Rynków Wschodnich 

Akcjonariat  
i władze spółki 

MP Inwestors 
S.à r.l.* 

37.6% 

MPSZ  
Sp. z o.o.* 

13.3% 
Łukasz 

Tylkowski 

9.7% 

VESTA FIZ 
Aktywów 

Niepublicznych 

6.3% 

Pozostali 
akcjonariusze 

33% 

60 375 000 
akcji zwykłych na okaziciela 

1 akcja = 1 głos 

* Łącznie 50,97% akcji i w kapitale i głosów na WZ kontrolują bezpośrednio  

i pośrednio panowie Mariusz i Paweł Szataniak poprzez: 

- MP Inwestors S.à r.l., podmiot zależny od MP Inwestors FIZAN zarządzany 

przez Forum TFI, którego wszystkie certyfikaty objęli, oraz 

- MPSZ Sp. z o.o., w której posiadają po 50% udziałów w kapitale zakładowym 



Niniejsza prezentacja została sporządzona przez Wielton S.A. („Spółka”). Ma ona charakter wyłącznie 

informacyjny i nie należy jej traktować jako porady inwestycyjnej. Spółka ani żaden z jej podmiotów zależnych 

nie ponoszą odpowiedzialności z tytułu jakiejkolwiek szkody wynikającej z wykorzystania niniejszej prezentacji 

lub jej treści albo powstałej w jakikolwiek inny sposób związany z niniejszą prezentacją. Odbiorcy prezentacji 

ponoszą wyłączną odpowiedzialność za własne analizy i oceny rynku oraz sytuacji rynkowej Spółki i Grupy 

Kapitałowej dokonane w oparciu o informacje zawarte w niniejszej prezentacji. 

Niniejsza prezentacja zawiera stwierdzenia odnoszące się do przyszłości. Stwierdzenia te opierają się na 

obecnych przewidywaniach Zarządu i zależą od wielu czynników, na które Spółka nie ma wpływu, oraz 

obarczone są szeregiem znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewności oraz innych czynników, które mogą 

spowodować, że faktyczne wyniki, poziom działalności bądź osiągnięcia Spółki i Grupy Kapitałowej mogą 

istotnie odbiegać od przyszłych wyników, poziomu działalności bądź osiągnięć wyrażanych lub sugerowanych  

w stwierdzeniach dotyczących przyszłości. 
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