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Grupa Wielton podsumowuje 2021 rok
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Nr 3
w Europie

Nr 9
na świecie

Wiodący gracz europejski

2

Centra produkcyjne MontownieSpółki handlowe

Trebbin• Producent naczep, przyczep i zabudów samochodowych

dla transportu drogowego i rolnictwa.

• Jedna z najmłodszych i najbardziej dynamicznych firm 

w branży – 26 lat działalności.

• Multibrand – Grupa oparta na silnych markach lokalnych.

• Własne, nowoczesne zaplecze badawczo-rozwojowe

– w Polsce, Niemczech i Francji.

• Szerokie portfolio produktowe – 12 grup pojazdów, 

800 konfiguracji uzależnionych od potrzeb klientów.

• Sieć serwisowa o międzynarodowym zasięgu

– 555 punktów w 30 krajach.

• Doświadczona załoga prawie 3,5 tys. osób w Grupie.
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03.

Dalsza ekspansja zagraniczna:

- Niemcy – Wielton GmbH,

- Maroko – Wielton Maroc,

- Hiszpania – Guillén.

04.

Realizacja planu inwestycyjnego na poziomie 75,5 mln PLN.

Wzrost mocy produkcyjnych i efektywności 

w wybranych zakładach:

- Wielton – z 44 szt. do 75 szt. dziennie.

- Lawrence David – z 21 szt. do 23 szt. dziennie.

05.

Bezpieczny wskaźnik dług netto do EBITDA

na poziomie 2,44 (wobec 3,8 na koniec 2020 roku).
07.

01.

Wzrosty:

- wolumen +41% r/r

- przychód +48% r/r

02.

Zmienność:

- ceny komponentów,

- ceny sprzedaży,

- zasoby ludzkie.

Najważniejsze wydarzenia

06. Pozytywna EBITDA we wszystkich spółkach.
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Zmiany cen komponentów w 2021 roku

Czynniki wpływające na wzrost kosztów:

• Gwałtowny i globalny wzrost cen 

spowodowany dużą dynamiką popytu, 

ograniczeniami produkcji po pandemii

(historyczne rekordy cen stali i aluminium).

• Ograniczenia w dostępności materiału 

i zakłócenia w łańcuchu dostaw (krytyczna 

sytuacja na rynku półprzewodników).

• Historycznie wysoki koszt transportu 

kontenerowego z Azji.

Jakie działania podjęliśmy?

Zakupowe:

• Niwelowanie wpływu cen surowców na spółkę 

poprzez zawieranie kontraktów na okresy 4-6 

miesięczne (stal, aluminium).

• Przesuwanie w czasie implementacji wzrostu 

cen u dostawców komponentów.

• Zabezpieczanie dostaw materiału (eskalacje).

Sprzedażowe:

• Natychmiastowe działania związane 

z podwyżkami cen sprzedawanych wyrobów.

• Próby wprowadzenia formuły surowcowej RMI 

dla nowo zawieranych umów.

4%
10% 15%

21%9%

24%

34%
38%

51%

93%

106%

93%

Q1 Q2 Q3 Q4

Średni wzrost cen dla WG LME ALUMINIUM MEPS STAL

Historia zmian kosztów w Grupie (RMI) vs ceny surowców
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5

Najważniejsze dane za 2021 rok

5

20 824

15 532

21 870

+41%

2020 2021

Wolumeny
[szt.]

2 343,2

1 817,3

2 696,4

Przychody

2020 2021

[mln PLN]

+48%

EBITDA
[mln PLN]

141,9

96,0

144,5

2020 2021

+50%

MARŻA 

EBITDA
6,1% 5,3% 5,4%

Dynamiczny wzrost przychodów ze sprzedaży będący efektem wzrostu wolumenów, podwyżek cen produktów i pozytywnego 

wpływu kursów walut pozwolił na wzrost wyniku finansowego przez wykorzystanie efektu dźwigni operacyjnej. 

Mimo presji ze strony znaczących wzrostów cen oraz ograniczeń dostępności surowców i komponentów, a także problemów 

z dostępnością pracowników na niektórych rynkach wypracowano marżę EBITDA na poziomie 5,4%.

20192019 2019
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RYNKI – PODSUMOWANIE DZIAŁAŃ
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*Bułgaria, Chorwacja, Czechy, Rumunia, Serbia, Słowacja, Słowenia, Węgry

26,6%

21,4%

16,2%

11,6%

10,5%

5,8%

4,1%

3,8%

Francja

Polska

Wielka Brytania

Niemcy

Rosja

CEE*

Włochy

Pozostałe

Udział poszczególnych rynków w przychodach ze sprzedaży produktów Grupy Wielton

Top 3
w Europie

2021

7
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Udział w rynku
w oparciu o rejestracje pojazdów

Wzrost rynku o 1,0% r/r

do 22 932 szt.

Udział rynkowy 19,7%

przy 4 511 szt.

2021 2020

Działania

Francja

1.

POZYCJA

01.

Spadek rynku francuskiego o ok. 7,5% 

w grudniu 2021 r. w porównaniu r/r.

Backlog na koniec grudnia na poziomie 

2 736 sztuk (wzrost o ponad 70% r/r). 

Lider sprzedaży naczep kurtynowych (wzrost 

udziałów do 36% wobec 30% r/r) 

i furgonowych (utrzymanie udziałów na 

poziomie  50%) w 2021 r.

Wzrost sprzedaży naczep 

kurtynowych o 30% r/r (2 097 szt. 

vs. 1 612 szt.) i furgonowych o 8% 

(1 637 szt. vs. 1 514 szt.) w 2021 r. 

02.

03.

04.

05.

Wzrost udziałów Fruehauf do niemal 20% 

na rynku francuskim w 2021 r.

18,2%

19,7%

wielkość rynku 

2021

22 932 1 077 1 403

690

1 269
1 050

918
1 349

1 292

Sprzedaż
[szt.]

2020 2021

+17,2%
2021

4 166

4 882

-4,2%
4Q

Najważniejsze
informacje
rynkowePOZYCJA

1. 1.

01.

02.

03.
Sprzedaż części zamiennych wyższa o 16% w 2021 r.

Przychody

ze sprzedaży produktów
[mln zł]

135,5
184,5

91,2

160,3
137,9

122,2
177,3

176,5

2020 2021

+18,7%
2021

541,9

643,5

-0,5%
4Q

Renegocjacje cen z klientami w ramach wcześniej podpisanych kontraktów 

(przenoszenie wzrostu kosztów produkcji na finalne ceny produktów). 

Wdrożenie nowych sposobów pozyskiwania pracowników stałych 

i tymczasowych oraz aktywizacja kadry po okresie pandemicznym.
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12,4%

12,7%

wielkość rynku 

2021

32 057

Udział w rynku
w oparciu o rejestracje pojazdów

Wzrost rynku o 94,9% r/r

do 32 057 szt.

Udział rynkowy 12,7%

przy 4 080 szt.

Polska

9

2021 2020

Działania

POZYCJA

3. 3.
01.

Wzrost rejestracji kurtyn o 142% 

oraz wywrotek 68% w 2021 r.

Rekordowy backlog Wieltonu na koniec grudnia 

na poziomie 9 123 sztuk (wzrost o prawie 110% 

r/r). 

Wzrost rejestracji furgonów o 37% w 2021 r. 

i utrzymanie pozycji lidera na rynku.

Wzrost sprzedaży naczep kurtynowych 

o 145% (4 059 szt. vs. 1 660 szt.) 

oraz naczep podkontenerowych o 226% 

(782 szt. vs. 240 szt.) w 2021 r. 

02.

03.

04.

05.

Wzrost rynku polskiego o 95% w 2021 r.

Wzrost poziomu rejestracji Wieltonu

(o 100% w 2021 r.) szybszy od rynku.

Najważniejsze
informacje
rynkowe

01.

02.

03.

829 1 145

511

1 315731

1 302

651

1 393

Sprzedaż
[szt.]

2020 2021

+89,4%
2021

2 722

5 155

+114,0%
4Q

Wysoka aktywność sprzedażowa skutkująca przekroczeniem 

oczekiwanego poziomu o ponad 30%.

Skuteczne przenoszenie rosnących kosztów komponentów na finalne 

ceny produktów. 

Przychody

ze sprzedaży produktów
[mln zł]

72,3
109,7

50,6

124,076,1

131,0

62,9

154,0

2020 2021

+98,1%
2021

261,9

518,7

+144,8%
4Q

Wzrost mocy produkcyjnych w zakładach w Wieluniu - zwiększenie 

produkcji dziennej z 44 do 75 sztuk.
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Udział w rynku
w oparciu o rejestracje pojazdów

Wzrost rynku o 19,3% r/r

do 21 814 szt.

Udział rynkowy 12,8%

przy 2 799 szt.

2021 2020

Działania

Wielka Brytania

10,9%

12,8%

wielkość rynku 

2021

21 814

POZYCJA

2. 2.
01.

Wzrost udziałów rynkowych do prawie 

13% i utrzymanie drugiej pozycji.

Wzrost sprzedaży naczep kurtynowych 

o 35% (1 874 szt. vs. 1 388 szt.) 

i furgonowych o 20% (834 szt. vs. 697 szt.).

Backlog na koniec grudnia na poziomie 

2 965 sztuk (wzrost o 92% r/r).

02.

03.

04.

Wzrost rynku brytyjskiego o 19% 

w 2021 r.. Wzrost poziomu rejestracji 

Lawrence David (o ponad 40% r/r).

Najważniejsze
informacje
rynkowe

01.

02.

03.

890 954

476
879

936

961

1 089

1 073

Sprzedaż
[szt.]

2020 2021

+14,0%
20213 391

3 867

-1,5%
4Q

Zawarcie największego w historii Grupy Wielton kontraktu z liderem 

branży e-commerce na dostawę naczep furgonowych.

Prezentacja wywrotek pod marką Lawrence David na rynku brytyjskim.

Reorganizacja produkcji – budowa taktowej linii montażu naczep 

kurtynowych.

Przychody

ze sprzedaży produktów
[mln zł]

78,7 92,2

39,7
80,0

82,0

94,3
96,3

125,2

2020 2021

+32,0%
2021

296,7

391,7

+30,0%
4Q



W
I

E
L

T
O

N
 

G
R

O
U

P

Udział w rynku
w oparciu o rejestracje pojazdów

Wzrost rynku o 6,1% r/r

do 55 767 szt.

Udział rynkowy 1,5%

przy 825 szt.

Niemcy

11

2021 2020

Działania

POZYCJA

Geograficzna

struktura sprzedaży

1,4%

1,5%

POZYCJA

10.10.

wielkość rynku 

2021

55 767

01.

Wzrost sprzedaży naczep 

niskopodwoziowych o 149% r/r 

(97 szt. vs. 39 szt.) i inloaderów szklanych 

o 157% (121 szt. vs. 47 szt.) w 2021 r.

03.

04.

Wzrost rynku niemieckiego o 6%  w 2021 r. 

Wzrost poziomu rejestracji Langendorf

i Wielton GmbH o 8% w 2021 r/r.

Backlog Langendorf i Wielton GmbH na 

koniec grudnia na poziomie odpowiednio 

655 szt. i 600 szt.

Najważniejsze
informacje
rynkowe

01.

02.

03.

235 308

196

308
214

298
127

411

Sprzedaż

Langendorf + Wielton GmbH
[szt.]

2020 2021

+71,6%
2021

772

1 325

+223,6%
4Q

Instalacja i uruchomienie nowych obszarów produkcyjnych 

w zakładzie Langendorf Polska: dwóch stanowisk do spawania 

zrobotyzowanego, linii gięcia komponentów, linii montażowej podwozi 

i linii laserowego wypalania blach.

Wdrożenie systemu ERP w Langendorf Polska.

Przychody

ze sprzedaży produktów

Langendorf + Wielton GmbH
[mln zł]

48,8
68,2

40,0

66,242,3

67,0
34,4

78,9

2020 2021

+69,4%
2021

165,5

280,3

+129,4%
4Q

Podpisanie nowego kontraktów na dostawę 30 szt. inloaderów

do przewozu szkła i 40 szt. stalowych wywrotek HP.

02.

Zwiększenie sprzedaży Wielton GmbH do 370 

szt. w 2021 r. (ponad 10-krotny wzrost).

62,0%

38,0% Niemcy

Zagranica

(Langendorf – 500szt, Wielton GmbH –

168szt, Fruehauf – 107szt, Wielton S.A. –

50szt)
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Udział w rynku
w oparciu o rejestracje pojazdów

Wzrost rynku o 1,6%* r/r

do 32 000 szt.

Udział rynkowy 3,8%*

przy 1 216 szt.

2021 2020

Działania

Rosja

2,3%

3,8%*

POZYCJA

8. 10.

wielkość rynku 

2021

32 000*

01.

Wzrost sprzedaży wywrotek stalowych 

HP o 40% (597 szt. vs. 425 szt.) i naczep 

podkontenerowych o 921% 

(194 szt. vs. 19 szt.) w 2021 r. 

Wzrost sprzedaży naczep kurtynowych

o 69% (147szt. vs. 87 szt.) w 2021 r. 

Rekordowy backlog na koniec grudnia na 

poziomie 801 szt. (wzrost o 258% r/r).

02.

03.

04.

Wzrost rynku rosyjskiego o prawie 2%  

w 2021 r. Wzrost poziomu rejestracji 

Wielton o ok. 66% r/r. 

Najważniejsze
informacje
rynkowe

01.

02.

03.

490 469

344
604

317

657471

623

Sprzedaż
[szt.]

2020 2021

+45,1%
2021

1 622

2 353

+32,3%
4Q

Aktywne działania handlowe w obszarze naczep podkontenerowych

skutkujące ich rekordową sprzedażą.

Sprzedaż części zamiennych wyższa o 42% w 2021 r.

Zwiększenie efektywności montażu i przekroczenie oczekiwań 

sprzedażowych pomimo problemów z dostępnością produktów. 

Przychody

ze sprzedaży produktów
[mln zł]

46,6 46,5

35,2
62,2

30,4

72,5
46,3

72,9

2020 2021

+60,3%
2021

158,5

254,1

+57,5%
4Q

*estymacja Wielton Rosja
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Udział w rynku
w oparciu o rejestracje pojazdów

Wzrost rynku o 35,7% r/r

do 18 699 szt.

Udział rynkowy 5,5%

przy 1 031 szt.

2021 2020

Działania

CEE*
* Bułgaria, Chorwacja, Czechy, Rumunia, Serbia, 

Słowacja, Słowenia, Węgry

6,1%

5,5%

POZYCJA

5. 4.

wielkość rynku 

2021

18 699

01.

Spadek na 5 pozycję w regionie, przy 

spadku udziałów do 5,5% z powodu 

ograniczonych mocy produkcyjnych 

przeznaczonych na ten rynek.

Wzrost sprzedaży zabudów wywrotek 

o 189% (133 szt. vs. 46 szt.) oraz zestawów 

kubaturowwch o 148% (186 szt. vs. 75 szt.) 

w 2021 r.

02.

03.

04.

05.

Wzrost rynku CEE o 36% w 2021 r. 

Wzrost poziomu rejestracji Wieltonu

o 22% w 2021 r.

Najważniejsze
informacje
rynkowe

01.

02.

03.

155
307

235

345235

314

157

279

Sprzedaż
[szt.]

2020 2021

+59,2%
2021

782

1 245

+77,7%
4Q

Podpisanie nowych kontraktów na dostawę 60 szt. naczep rynnowych 

i 60 szt. naczep intermodalnych na rynku rumuńskim. 

Rozpoczęcie negocjacji z bułgarskim klientem na dostawę 70 szt. 

wywrotek kwadratowych aluminiowych.

Nowa inwestycja strategicznego partnera w Rumunii 

pod marką Wielton. 

Przychody

ze sprzedaży produktów
[mln zł]

23,0 31,6

23,9

40,9
26,1

34,7
16,1

33,4

2020 2021

+57,8%
2021

89,1

140,6

+107,5%
4Q

Wzrost sprzedaży wywrotek aluminiowych 

kwadratowych o 63% (461 szt. vs. 283 szt.) 

oraz naczep kurtynowych o 100% (146 szt. 

vs. 73 szt.) w 2021 r.

Backlog na koniec grudnia na poziomie 

741 sztuk (wzrost o 149% r/r).
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Udział w rynku
w oparciu o rejestracje pojazdów

Wzrost rynku o 56,7% r/r

do 15 290 szt.

Udział rynkowy 5,9%

przy 901 szt.

2021 2020

Działania

Włochy

5,2%

5,9%

POZYCJA

7. 6.

wielkość rynku 

2021

15 290

01.

Trzecia pozycja w rejestracji naczep 

furgonowych z 12% udziałem w segmencie. 

Rekordowy backlog na koniec grudnia na 

poziomie 444 sztuk (wzrost o 109% r/r).

Wzrost sprzedaży naczep podkontenerowych

o 169% (229 szt. vs. 85 szt.) oraz podwozi do 

dalszej zabudowy 122% (111 szt. vs. 50 szt.) 

w 2021 r.

Wzrost sprzedaży naczep kurtynowych o 117% 

(445 szt. vs. 205 szt.) oraz naczep furgonowych 

o 21% (91 szt. vs. 75 szt.) w 2021 r.

02.

03.

04.

05.

Wzrost rynku włoskiego o 57% w 2021 r. 

Wzrost poziomu rejestracji Viberti o 79% r/r.

Najważniejsze
informacje
rynkowe

01.

02.

03.

129
206

83

236
82

179

173

300

Sprzedaż
[szt.]

2020 2021

+97,2%
2021

467

921

+73,4%
4Q

Wzmocnienie zespołu sprzedażowego Viberti skutkujące osiągnięciem 

pozycji lidera rynku w segmencie naczep podkontenerowych.

Kampania marketingowa związana z obchodami 100 – lecia Vibertii.

Przychody

ze sprzedaży produktów
[mln zł]

13,2
20,9

8,7

24,6
8,7

20,7

18,7

34,1

2020 2021

+103,4%
2021

49,3

100,3

+82,4%
4QWprowadzenie na rynek nowej rodziny naczep STRONG oraz naczep 

podkontenerowych 20SL TANK.
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8,7%

8,8%

Udział w rynku polskim
w oparciu o rejestracje pojazdów

Wzrost rynku o 30,6% r/r

do 8 644 szt.

Udział rynkowy w Polsce 8,8%

przy 761 szt.

2021 2020

Działania

Segment Agro

Poszerzenie oferty o nowy model przyczepy do transportu bel, 

przyczepy objętościowej i nowy system nadstaw aluminiowych 

do przyczep skorupowych

Geograficzna

struktura sprzedaży

POZYCJA w Polsce

3. 3.

wielkość rynku 

2021

8 644

57,5%

18,5%

12,9%

11,1%

Polska Niemcy Czechy Pozostałe

Backlog na koniec grudnia na 

poziomie 792 sztuk (wzrost o 112% r/r).

01.

Wzrost poziomu rejestracji produktów 

Wielton Agro na polskim rynku o 33% r/r 

(761 szt. vs. 574 szt.) oraz utrzymanie 

3 pozycji. 

02.

03.

Wzrost dominującego rynku (Polska) 

o 31% r/r, przy jednoczesnym wzroście 

sprzedaży o 17% r/r, dzięki wsparciu 

programu dopłat unijnych.

Najważniejsze
informacje
rynkowe

01.

02.

03.

300 350

367
492

354

416
187

153

Sprzedaż
[szt.]

2020 2021

+16,8%
2021

1 208

1 411

-18,2%
4Q

Wzrost udziału Czech w portfelu sprzedaży, dzięki wzmożonym 

działaniom handlowym. 

Prezentacja nowych produktów podczas targów Agro Show 2021 r.

w Bednarach.

Przychody

ze sprzedaży produktów
[mln zł]

16,5 21,1

23,1

30,5

22,7

28,711,2

11,0

2020 2021

+24,2%
2021

73,5

91,3

-1,8%
4Q
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6

Fruehauf Wielton* Lawrence David Wielton**
Langendorf

Wielton GmbH
Viberti Wielton Wielton Agro

4 126

2 043 1 995

732 723
504

844
574

4 511
4 080

2 828

1 216
783 901 1 031

761

Francja Polska Wielka Brytania Rosja Niemcy Włochy CEE*** Agro*

Rejestracje  2020 Rejestracje 2021

Nr  1 19,7% Nr  3 12,7% Nr  2 13,0% Nr  9 3,8% Nr 10 1,4% Nr  7 5,9% Nr  5 5,5% Nr  3 8,8%

+9% +100%

+42%

+66%

+8%
+79%

+22%
+33%

*dla rynku polskiego **dla rynku rosyjskiego ***Bułgaria, Chorwacja, Czechy, Rumunia, Serbia, Słowacja, Słowenia, Węgry

Rekordowe wzrosty sprzedaży wolumenowej w Polsce. 
Pozycja nr 2 i odbudowa sprzedaży ilościowej w Wielkiej Brytanii.
80% wzrost sprzedaży Viberti we Włoszech. 
Utrzymanie pozycji lidera we Francji. 

Grupa Wielton na rynku w 2021 roku
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Rynek naczep i przyczep w 2021 roku

17

22,7

16,4 18,3

31,5*

52,6

11,5
13,8

6,6

22,9

32,1

21,8

32,0*

55,8

15,3
18,7

8,6

Francja Polska Wielka Brytania Rosja Niemcy Włochy CEE Agro

2020 2021

+
1
%

+1%

+95%

+19%

+2%

+6%

+33%
+36%

+31%

Efekt odłożonego popytu powodem wzrostu na poszczególnych rynkach. 

Rynek polski finalnie osiągnął historycznie najwyższe wyniki zarejestrowanych pojazdów.

Pozostałe rynki odnotowały poziomy zbliżone do roku 2019.

Francja pod silną presją zakłóceń produkcyjnych (łańcuch dostaw, zasoby ludzkie).

*estymacja Wielton Rosja
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Struktura portfela

NACZEPY

FURGONOWE

13%

NACZEPY 

PODKONTENEROWE

5%

2020 2021

2020 2021

16%

4%
INLOADERY

1%

ZABUDOWY

HOME DELIVERY

5%

2020 2021

2020 2021

8%

1%
ZESTAWY

KUBATUROWE

4%

AGRO

6%

2020 2021

2020 2021

8%

3%

NACZEPY

UNIWERSALNE

40%

ZABUDOWY

WYWROTKI

5% 

33%

2020 2021

2020 2021

6%

NACZEPY

WYWROTKI

POJAZDY 

NISKOPODWOZIOWE
(w tym  przyczepy i inne)

4%

17%

2020 2021

2020 2021

17%

4%
Sprzedaż zestawów 

kubaturowych wyższa o 82% 

r/r (+14% do 2019 r.)

01.

02.

03.

04.

Sprzedaż naczep 

uniwersalnych wyższa 

o 69% r/r (+21% do 2019 r.)

Wzrost sprzedaży naczep 

wywrotek o 41% r/r (-5% 

do 2019 r.)

Prawie dwukrotny wzrost 

sprzedaży naczep 

podkontenerowych (+97%) r/r.

05.

Wzrost sprzedaży pojazdów 

niskopodłogowych o 38% r/r 

(+12% do 2019 r.)
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WYNIKI OPERACYJNE I FINANSOWE
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42,1

17,7

43,8

43,3

6,1

47,8

33,9

33,9

28,6

22,6

38,3

24,3

29,3 3,0 28,0

30,3

-7,8

31,4

21,1

19,0

12,0

9,0

22,9

7,9

20,9

-6,7

19,2

19,5

5,9

21,9

12,7

10,4

5,7

4,9

17,7

0,8

EBIT

[mln zł]

79,3

89,7

37,1

2019 2020                        2021

Zysk/strata netto

[mln zł]

58,0
47,6

27,3

2019 2020                        2021

EBITDA

[mln zł]

2,9%
2019 2020                         2021

144,5
141,9

96,0

5,4%5,3% 2,9%2,0% 1,8%1,5%MARŻA 6,1% 3,8% 2,5%

Skonsolidowane zyski i rentowności

Wzrost masy zysku na wszystkich poziomach jest wynikiem odbudowy przychodów ze sprzedaży, efektu dźwigni operacyjnej,
osiągniętej dzięki modernizacji mocy produkcyjnych w Wieluniu oraz utrzymywaniu dyscypliny finansowej w Grupie.

W 2021 r. Grupa wypracowała marżę EBITDA w wysokości 5,4%, porównywalną do wyników roku 2020, pomimo wyzwań
związanych z rosnącymi cenami surowców i komponentów oraz utrudnieniami w ich pozyskaniu, a także mniejszą dostępnością
pracowników (co oznaczało mniejsze możliwości produkcyjne), szczególnie we Francji i Wielkiej Brytanii.

Q4

Q2

Q3

Q1

Q4

Q2

Q3

Q1

Q4

Q2

Q3

Q1

Q2

Q1
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Struktura wyniku EBITDA [mln zł]

EBITDA 2020 Zmiana zysku brutto
ze sprzedaży

Zmiana kosztów
sprzedaży

Zmiana kosztów
ogólnego zarządu

Zmiana amortyzacji Zmiana na
pozostałym poziomie

operacyjnym

EBITDA 2021

96,0

+120,1

+38,6

+19,0 +6,3

144,5

-20,4

21

Wyższa sprzedaż przełożyła się na wzrost zysku brutto ze sprzedaży - marża brutto ze sprzedaży wzrosła do 11,4 % 

wobec 10,4 % w roku 2020. 

Grupa utrzymywała ścisła dyscyplinę w zakresie kosztów sprzedaży i kosztów ogólnego zarządu - przy prawie 48,4 %. 

wzroście przychodów ze sprzedaży, koszty sprzedaży wzrosły o 37,8 % , zaś koszty ogólnego zarządu o 26,0%.
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Wysokie saldo zgromadzonych środków pieniężnych na koniec kwartału.

Skonsolidowany rachunek przepływów pieniężnych [mln zł]

149,2

-68,8
-50,4

30,0

88,8

129,0

-71,0

-26,0

32,0

124,0

Działalność operacyjna Działalność inwestycyjna Działalność finansowa Ogółem przepływy
Gotówka

na koniec okresu

20212020

Saldo przepływów 

pieniężnych dodatnie 

w roku 2021.

Osiągnięty wysoki poziom zysku 

netto, skorygowany przez wzrost 

wartości kapitału pracującego, jako 

reakcja na zmiany na rynku 

materiałów i komponentów.

Duży popyt rynkowy wywołał 

konieczność przyspieszenia 

procesów inwestycyjnych 

w Grupie.

01. 02. 03.
Spłata 80 mln rat kapitałowych 

kredytów, zaciągnięcie 40 mln 

kredytu, a także wypłata 

dywidendy dla akcjonariuszy. 

04.
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Struktura bilansu 01.

02.

03.

04.

Suma bilansowa wzrosła o 25,6% do wartości powyżej

1,8 mld zł.

Wartość aktywów obrotowych zwiększyła się o 43,3%

w związku ze wzrostem sprzedaży oraz działaniami mającymi

na celu zagwarantowanie nieprzerwanych dostaw

komponentów.

Bezpieczny wskaźnik płynności bieżącej

na poziomie około 1,21.

Dalsze ograniczanie zadłużenia długoterminowego, 

wskaźnik dług netto / EBITDA na poziomie ok 2,44.

Aktywa trwałe

w tym środki 

pieniężne i ekwiwalenty

Aktywa obrotowe

730,0

124,0

1 128,0

20212020

Aktywa 1 479,3

692,0

787,3

88,8

1 858,0

466,0

932,0

460,0

73,0

403,0

1 479,3

427,7

627,9

423,7

110,5

343,2

Pasywa

20212020

Zobowiązania krótkoterminowe

Kapitał własny

w tym kredyty, pożyczki, leasing

Zobowiązania długoterminowe

w tym kredyty, pożyczki, leasing

338,0 353,7

88,8

443,6

524,7
473,9

123,6

770,7

Zapasy Należności handlowe Środki pieniężne i ich
ekwiwalenty

Zobowiązania
handlowe

31.12.2020 31.12.2021

23

[mln zł]

1 858,0
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OUTLOOK 2022
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Podsumowanie

Dynamiczny wzrost przychodów Grupy – efekt większego od

zakładanego wzrostu wolumenów sprzedaży i podwyższenia

cen produktów, a także pozytywnego wpływu kursów walut

na wynik finansowy.

Wynik EBITDA wyższy o 50 proc. niż rok wcześniej, pomimo

znaczącej presji kosztowej oraz ograniczonej dostępności

surowców i komponentów. Marża EBITDA na poziome

5,4 proc.

Kontynuacja rozbudowy mocy produkcyjnych i zwiększanie

efektywności operacyjnej.

Koncentracja na utrzymaniu wysokiego bezpieczeństwa

płynnościowego oraz na dalszym aktywnym zarządzaniu

kapitałem pracującym i długiem. Na koniec 2021 roku wskaźnik

dług netto/EBITDA kształtował się na poziomie 2,44 wobec

3,8 na koniec 2020 r.
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ZAŁĄCZNIKI
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Struktura Akcjonariatu Wielton S.A.

37,62%

13,35%9,72%

5,89%

5,03%

28,39%

MP Inwestors S.a.r.l.*

MPSZ Sp. z o o.**

Łukasz Tylkowski

VESTA FIZ Aktywów Niepublicznych***

Fundusze zarządzane przez Aviva Investors Poland TFI S.A.

Pozostali akcjonariusze

31.12.2021

Liczba akcji/liczba głosów 

na WZ

udział w ogólnej liczbie głosów 

oraz w kapitale zakładowym

MP Inwestors S.a.r.l.* 22 714 618 37,62%

MPSZ Sp. z o. o.** 8 058 300 13,35%

Łukasz Tylkowski 5 870 018 9,72%

VESTA FIZ Aktywów Niepublicznych***
3 555 595 5,89%

Fundusze zarządzane przez AVIVA Investors

Poland TFI S.A. 3 036 201 5,03%

Pozostali 17 140 268 28,39%

Ogólna liczba akcji 60 375 000 100%

27

Struktura akcjonariatu na dzień 31.12.2021 r.

* MP Inwestors S.a r.l. jest podmiotem zależnym od FORUM 109 Fundusz Inwestycyjny Zamknięty, zarządzanym przez Forum TFI S.A.

Beneficjentem rzeczywistym reprezentowanego podmiotu są Panowie Mariusz i Paweł Szataniak, których udział w sprawowaniu kontroli

jest równy.

** Wspólnikami spółki MPSZ Sp. z o.o. posiadającymi po 50% udziałów w kapitale zakładowym są Mariusz i Paweł Szataniak.

*** VESTA FIZ Aktywów Niepublicznych jest funduszem zarządzanym przez Forum TFI S.A.; łącznie fundusze zarządzane przez Forum

TFI S.A. tj. VESTA FIZ Aktywów Niepublicznych (bezpośrednio) oraz FORUM 109 Fundusz Inwestycyjny Zamknięty (pośrednio poprzez

podmiot zależny MP Inwestors S.a r.l.) posiadają 26.270.213 akcji, dających udział w wysokości 43,51% w ogólnej liczbie głosów oraz

kapitale zakładowym.
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Struktura Grupy

28
Stan na dzień 31.12.2021 r.
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Niniejsza prezentacja została sporządzona przez Wielton S.A. („Spółka”). Ma ona charakter wyłącznie informacyjny i nie należy jej traktować jako porady

inwestycyjnej. Spółka ani żaden z jej podmiotów zależnych nie ponoszą odpowiedzialności z tytułu jakiejkolwiek szkody wynikającej

z wykorzystania niniejszej prezentacji lub jej treści albo powstałej w jakikolwiek inny sposób związany z niniejszą prezentacją. Odbiorcy prezentacji

ponoszą wyłączną odpowiedzialność za własne analizy i oceny rynku oraz sytuacji rynkowej Spółki i Grupy Kapitałowej dokonane w oparciu

o informacje zawarte w niniejszej prezentacji.

Niniejsza prezentacja zawiera stwierdzenia odnoszące się do przyszłości. Stwierdzenia te opierają się na obecnych przewidywaniach Zarządu i zależą

od wielu czynników, na które Spółka nie ma wpływu, oraz obarczone są szeregiem znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewności oraz innych czynników,

które mogą spowodować, że faktyczne wyniki, poziom działalności bądź osiągnięcia Spółki i Grupy Kapitałowej mogą istotnie odbiegać

od przyszłych wyników, poziomu działalności bądź osiągnięć wyrażanych lub sugerowanych w stwierdzeniach dotyczących przyszłości.

Oświadczenie
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Kontakt
Wielton S.A.

ul. Rymarkiewicz 6

98-300 Wieluń

www.wieltongroup.com

Magda Kołodziejczyk

M+G Sp. z o.o. Sp. k.

Kom. 501 16 88 07

Mail: magda.kolodziejczyk@mplusg.com.pl

www.mplusg.com.pl

Barbara Bujnowska-Sęda

Biuro Zarządu Wielton S.A.

Kom: 798 779 352

Mail: B.Bujnowska-Seda@wieltongroup.com

http://www.wieltongroup.com/
mailto:magda.kolodziejczyk@mplusg.com.pl
http://www.mplusg.com.pl/
mailto:B.Bujnowska-Seda@wieltongroup.com

